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G.A. Pwnn, A M. Shea Arora “The law and practice of international banking” Maxwell, London, ;
Michael Gruson Stephan Hutter, Michael Kutschera “legal opinion in international transactions”
second edition, trot man, , Wilfred M. Estey “legal opinions in commercial transactions”

Canada,
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L. Bellenger “Strategies et tactiques de negociation “PUF, ; Gerad R. Williams “Legal negotiation
and settlement” Wist publishing, ; Mark K. Schoenfield et Rick M. Schoenfield “legal
negotiation, getting maximum results” Mcgraw, ; Socott Bill “The Skills of negotiation
“England ; Raiffa Howard” The art and science of negotiation” Harvard University. Boston,

; Samuel B. and Edward J. “power, tactics and outcomes” London, William Fox,

“International commercial agreements” edition, London.















William F. Fox, Jr “international commercial agreements” third edition, Kluwer law international,
London, p- : third edition, Kluwer law international, London, p. : “negotiation
is purely by doing negotiations” H. Raiffa “The art and Science of negotiation” Boston, ; .
Breslin and J. Rubin “negotiation, Theory and practice” Harvard law school, ; J. F. Maubert
“negocier, les cles pour roussir “Bondas, ; L. Bellenger “la negociation, que sais — Je? Puf,
; L. Hall “negotiations, sage publications” Lodnon, ; p- Lobel “ ’art de la la negociation”
; ph. Le Tourneau “de l’art et de la maniere de negocier et conclude des contrats
internationaux” Gaz. Pal. P . G. Nierenberg “The art of negotiationg” New York, ;
; J. M. Mousseron “la duree dans la formation des contrats” Melanges A. Jauffret, P.

; Mohiedin I. Alamedin “drafring of international contracts”
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J. M Locle et J. Y. Trochon, la phase de pour parles dans les contrats internationaux” RDAI, IBL J,n ,
; : William Fox “international Commercial agreements” second edition, Kuwer law and
Taxation publisher, ; ed ; Robert Braddgate “drafting standard terms of trading” Long
man group, UK Ltd.,
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La cluse de voisinage parfois egalement appelée clause de quatre
coins par laquelle les parties prevoient au’elles ne pourront se refere ni
invoquer les documents preparatoires pour interpreter 1’accord corclu.
Cette clause s’imposera au juge ou arbitre saisi d’un litige leauel ne
pountra se referrer aux docments anterieurs afin d’interpreter la volonte
des parties.
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Choosing law of the contract






J.P. Beraudo “Les principes d’Unidroit relatifs au droit du commerce international” La semaine juridique, doctrine,
.no. , mai , P. ; Franco Ferrari “Le champ d’application des pricipes pour les contrats

commerciaux internationaux elabores par Unidroit. Revue internationale de droit compare, p ; Rene
David “the methods of unification American” Journal of comparative law, p.- ; Ch. Jarrosson “La
notion d’arbitrage, paris, ; Jean Robert I’arbitrage interne droit international” Prive” edition, Dalloz,

: Ph. Fouchard, E. Gaillard, B. Goldman “traite de Johnson “de 1’usage ou coutume en matiere de

contrats “rev. Crit. , ph. Fouchard “I’etat face aux usages du commerce international” travaux du comite
francais de dip - ,p. ; D. Le Masson et S. Stenay “La convention de Vienne sur la vente
internationale et les incoterms” droit des affaires, LGDJ, ; Magnin F. “Know-How et propriete

industrielle” Librairies technique,
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